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MI2M Soft. Séduire

apres avoir
Aprés avoir travaillé exclusi-
vement pour I'industrie mili-
taire pendant trois ans, I'édi-
teur de logiciels de télécoms
M2M Soft a fait le choix de
la diversification en 2007,
Cest ajourd'hui avec une
offre « mire » qu'il appro-
che entreprises et opéra-
teurs,

Ses. premiers contrats, M2M Soft
n'est pas pris de les oublier,
« C'était en 2004, un an aprés notre
CEation », relate Bruno Bosqued,
son directeur o:mml Lle pre-
mier client de la PME ariégeoise
{elle a depuis instalié son sidge
social 3 Montradé) se nomme tout
méme Thakks. «lis ont été
le
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Far le bg?suydc Tha-
teur de la Délégation
I'srmement -, M2M
ft s'ouvre les portes de Findustrie
militaire, un marché auquel clle se
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© Deg. dd.: 8runo Bosqued, dmmnmmdaldewusmmmha
Moulinard, responsable support, Pierre Binguy, directeur technique et
Ommmm!demkgio'd.

1r0is ans. « une offre techniquement équiva-
£n 2007, I'entreprise décide toute- lente » 1 proposer des solutions
loisdeschnw.enpmllék.mle désenuuhhtégmntdmservim
marché de I téképhonie dentrepri- 3 valeur ajoutée type conférence
se sur IP. Avec pour concurrents w:ﬁo«vldlo,mmbd‘wpdsg&
directs de grards noms comme ﬁondemsaqeriemk.appeb
Matra, Cisco ou Alcatel. Pas de quoi séalkés,s«vkespwmd'ap-
effrayer M2M Soft qui va batir pels (Amaguiz s'est notamment
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équipde entiérement avec des pro-
duits M2M Soft), etc. « Nous nous
positionnons aussi sur des niches de
matd\égraoeédessoluﬁompusm-

avons développée pour des cabinets
médicaux de Haute-Garonne », sou-
lignent les dirigeants, Coté distriby-
tion, M2M Soft privilégie pour le
moment une stratégie indirecte, en
§'3ppuyant sur un réseau de parte-
naires comme Inovtel, Prélude Déve-
loppement ou Conecteo, Elie comp-
1¢ aussi sur les opérateurs Volp -
M2M Soft vient d'ailleurs d'équiper
Add On Telecom et certains de ses
dlients - pour participer 4 La renom-
mée de ses produits et se faire
connaitre sur le plan national,
Aline Gandy

M2M Soft
Montrabé
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